
 
 

7 FAST‐TRACK COMMITMENTS  
TO GROWING YOUR BRAND 

 
 
IF  YOU  WANT  TO  GROW  YOUR  SUCCESS  AND  BECOME  THE 
RECOGNIZED  LEADER  IN  YOUR  FIELD,  BRANDING  MUST  BE 
ONE OF YOUR STRATEGIC PRIORITIES. 
 
CUSTOMEREYES: 

1. Accept the reality that your brand is greater than the sum of the products & 
services you provide 

2. Understand your brand’s value from the client’s point of view 

3. Acquire  more  “gray  matter”  that  is,  effectively  position  yourself  in  the 
prospect’s mind 

SPECIALIZE: 
4. Commit to a specialty and become the expert in that area 

5. Develop your personal thought‐leadership position  

EMOTIONALIZE: 
6. Present your brand with compelling clarity, conviction & most importantly, 

consistency 

7. Challenge yourself to constantly innovate, be remarkable and stand out from 
the crowd 
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